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Fachhandelsbarometer 1. Halbjahr 2008

Der Mai wurde zum Wonnemonat for den Fahrradfachhandel! Er bescherte Steige-
rungsraten zwischen 20 und 30 %. Insgesamt hat das 2. Quartal 2008 das Umsatzni-
veau des Vorjahrs gehalten. Nach dem sehr guten Start im 1. Quartal mit einem
Wachstum von 12% folgte ein schwacher Saisonstart im April. Mit knapp 5% Plus

schlieBt das erste Halbjahr dennoch positiv ab.

@ Umsatzentwicklung 2008
O April O Mai @ Juni

@ Umsatzentwicklung
1. Halbjahr 2008

137,5 130 128 107,5 106,5
125 122 1049 105,3
125,0 - 1050 | '
12 ‘
i 106 07
1125 02 ors |
100,0 ‘ ‘ ‘ ‘
100,0 -+ T
87,5 1 99,5
075 |
750 4 go 82 78 81 " <100gm  <200gm  >200gm
1] <100gm <200gm  >200qgm Quelle: wob hartmann,
130. Y Umsatzentwicklung der @ Umsatzentwicklung
FlachengréRen Quartale 2008 1 Ha'blalg; 3008
120 - 1154 10757 105,6 1063
1121 : 104,9 '
’ 110,9 105,0 A
110
102,5 4
100 ~ 100,0 - | | I
98,0 97,5 4 98,7
90 - @ <250 Tsd. <500 Tsd. <750 Tsd. > 750 Tsd.
[1)] <100 gm <200 gm >200 gm Quelle: wob hartmann, € € € €

Kleinere Fachgeschéfte schwécheln im
ersten Halbjahr

Die Abweichungen zwischen den Gruppen sind
im zweiten Quartal zwar relativ gering, bezogen
auf das Halbjahresergebnis weist die Auswer-
tung fur kleinere Verkaufsflachen und Geschdéfte
mit Jahresumsdtzen unter 250 TEuro leichte
Umsatzrickgénge aus. Gute Ergebnisse erzielt
die Gruppe der Geschéfte ab einem Jahresum-
satz von 500 TEuro oder ab einer - Verkaufsfla-
che von 200 gm. Geschéafte tber 300 gm Ver-
kaufsfléche liegen immerhin bei einem Plus von
knapp 11%. Die positive Entwicklung zeigt, dass
der professionell gefihrte serviceorientierte
Fachhandel seine Chancen im ersten Halbjahr
gut nutzen kann.

Im Premium Fachhandel Gberwiegend
positive Ergebnisse

Fast 48% der Geschdfte kénnen im Halbjahres-
ergebnis ein Plus von mehr als 5% erzielen —
aber es gibt auch 23,3% der Geschafte, die ein
Minus von Uber 5% verkraften missen. Mehr als
60% der Fachhéandler haben eine positive Ent-
wicklung — ein guter Grund mit ihrer aktuellen
Situation zufrieden zu sein.
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Anteil der Betriebe mit einer Umsatzentwicklung von ...
im ersten Halbjahr 2008 in %
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Gut vertreten im Internet !?

In der aktuellen Zusatzfrage wurde gefragt, wie
das Internet von den Fachhéndlern genutzt wird.
Sind die Fachhandler hier préasent oder Uberld@sst
man das Internet Neckermann, Baur oder Quel-
le2 Konsumenten nutzen das Internet zuneh-
mend, tfeilweise direkt fir die Bestellung oder
auch um sich vor ihrem Kauf im Fachhandel zu
informieren. Lars Réttger von www.bikeshops.de
schatzt: ,80% der Konsumenten informiert sich
vorab im Internet bei Kaufen Gber 500 Euro, erst
dann kaufen sie im Fachgeschéft.” Dieser Hin-
tergrund zeigt die Wichtigkeit einer guten Pra-
senz. Die Maglichkeiten der exakten Auswertung
des Verkaufserfolges Uber die eigene Website

sind dagegen begrenzt. 80% der teilnehmenden

Geschdafte besitzen eine eigene Website, die auf
das Geschaft und ihre Angebote hinweist und
for den Besuch im Geschaft wirbt. Nur 4,3% der
Geschdéfte besitzen auch einen eigenen Internet-
Shop, der sicherlich ein hoher Autwand bedeu-
tet. 24% gehen den einfacheren Weg fir den
Online-Verkauf und nutzen eine externe Shoplé-
sung. Ca. 13% der Geschafte arbeiten mit bran-
chentbergreifenden Plattformen, wie z.B. Ebay -
vermutlich in erster Linie for den Verkauf von
Auslaufmodellen.

Die Konkurrenzsituation zwischen Internethandel
und stationdrem Handel besteht. Doch der
Fachhandel hat gute Chancen, wenn er die
nach wie vor grofle Gruppe der Konsumenten
gut bedient, die Beratung und guten Service
beim Fachmann schétzen und nutzen. Kann der
Fachhandel es sich aber noch leisten, nicht im
Internet aufzutreten? 14,3% der Teilnehmer un-
serer Befragung haben keine Présenz im Inter-
net. Sie sollten sich diese Frage stellen!

Machen Sie mit!

Diese Brancheninformationen werden méglich
durch ca. 110 Teilnehmer. Mit lhrer Teilnahme
verbessern Sie die Représentativitat.  Die
Teilnahme ist aufgrund des Beitrages der
Sponsoren kostenlos. Alle Teilnehmer kénnen
eine Einzelauswertung (Kosten 20 Euro zuzigl.
USt.) bestellen. Diese Auswertung unterstitzt
Bankverhandlungen.

G. Warkus, A. Richerzhagen und H. Hartmann
Das Fachhandelsbarometer wird unterstitzt
von:

zwei plus zwei, koga miyata, Fritz Wittich
GmbH, Winora-Staiger GmbH und VSF e.V.
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