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Fachhandelsbarometer 4. Quartal 2007

Der Premiumfachhandel schlieBt 2007 mit einem Plus von 3,3 % ab. Das gute erste Halbjahr
2007 weckte schon Erwartungen auf einen Spitzenumsatz fir das Jahr, doch das zweite Halb-
jahr enttéuscht. Das Fachhandelsbarometer weist fior das vierte Quartal 2007 ein unerfreuli-
ches Minus von 2,5% (97,5% des Vorjahres) aus. Es ist damit das zweite Quartal in Folge mit
einem Umsatzrickgang im Fahrradhandel!
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Positive und verhaltene Prognosen fir 2008

Unsere Zusatzfrage erhebt regelméfBig zu Beginn des
Jahres eine Umsatzprognose fir das kommende Jahr.
Wir haben ausgewertet, wie sich die Erwartungen der
Fachgeschéftsinhaber veréndert haben: Die Progno-
sen 2008 entsprechen in den positiven Erwartungen
denen des Vorjahres. Mit unverdnderten Umsédtzen
rechnen in 2008 knapp 28% der Teilnehmer (22% in
2007). Deutlich weniger Teilnehmer rechnen mit Um-
satzrickgéngen. Die aktuell gedémpfte Konsumstim-
mung mit einer Abschwédchung des wirtschaftlichen
Aufschwungs durch belastende Faktoren, wie z. B. die
Teuerungsrate, kénnten die Einzelhandelumscditze ne-
gativ beeinflussen. Wir empfehlen eher eine verhalte-
ne Prognose fir 2008.
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Saisonale Umsatzverteilung

Aus den vorliegenden Daten 2005 bis 2007 berech-
net sich eine durchschnittliche Umsatzverteilung auf
die Monate. Eine solche Auswertung ist eine gute
Grundlage fir die Jahresplanung im Fahrradeinzel-

handel.

Umsatzentwicklung des Premiumfachhandels
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Diese Brancheninformationen werden erméglicht
durch ca. 110 Teilnehmer. Mit lhrer Teilnahme
verbessern Sie die Qualitdt und die Reprasentativitat
for den selbststéindigen  Fachhandel.  Weitere
Teilnehmer melden sich direkt bei der wob Hartmann,
Telefon 0212-590505. Die Teilnahme ist aufgrund
des Beitrages der Sponsoren kostenlos. Sie kénnen
lhre eigene Entwicklung besser verorten und fundierte
Entscheidungen fir eine erfolgreiche Entwicklung
treffen. Alle Teilnehmer kénnen eine
Einzelauswertung (Kosten 20 Euro zzgl. USt)
bestellen, in der ihr Umsatz im Vergleich zu lhrer
Gréflenklasse ausgewertet wird. Diese Auswertung
unterstitzt Bankverhandlungen und beeinflusst lhre
Ratingfaktoren.

Wir unterstitzen gern lhre Qualitétsentwicklung!

Gabi  Warkus, Anette Richerzhagen und Horst
Hartmann

wob Horst Hartmann Tel. 0212-590505

Klosterhof 2 Fax 0212-592679
42653 Solingen
www.wob-hartmann.de info@wob-hartmann.de

@ prozentuale Umsatzverteilung der Monate
berechnet aus den Jahren 2005-2007
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Insgesamt belegt die mehrighrige Betrachtung des
Umsatzverlaufes im Premium Fachhandel eine nen-
nenswerte Stabilitét. Die Entwicklung ist insgesamt
positiv, monatliche Umsatzschwankungen kummulie-
ren zu einer soliden Entwicklungslinie des gesamten
Pools von Teilnehmern.

Das Fachhandelsbarometer wird unterstitzt
von:

zwei plus zwei, koga miyata, Fritz Wittich
GmbH, Winora-Staiger GmbH und VSF e.V.
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